AfiTaC
Adarice for International
Tendery & Contractsy

Formacao profissional "Contract
Awareness" (Sensibilizacao
para o Contrato)

Para quem

« Equipe de vendas, trabalhando em um contexto internacional
« Gestores de projetos
« Gestdo comercial e operacional

Questoes em jogo

« Adquirir os fundamentos dos contratos internacionais
« Obter uma verdadeira compreensdo contratual gracas a esta
formacao

Pré-requisitos

« Este treinamento ndo requer nenhum pré-requisito.
« No entanto, alguma experiéncia comercial (nacional ou internacional)
ou de gestao de projetos ira facilitar a aprendizagem.

Objetivos
Os seguintes objetivos serao alcancados ao completar este treinamento:

« Familiarizar-se com o0s aspectos contratuais e comerciais dos
contratos internacionais.

« Compreender 0s riscos inerentes as clausulas contratuais.

« Aprender a mitigar 0s riscos comerciais e contratuais.

« Adquirir a capacidade de interagir com especialistas (advogados,
fiscalistas, especialistas em seguros, etc.) e compreender publicacdes
especializadas.

« Conhecer os argumentos para uma melhor negociacao das clausulas
contratuais.

« Adotar os reflexos contratuais corretos em todas as fases da vida do
contrato.
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Pontos fortes

Competéncia: O formador € um experiente Diretor Comercial de
grandes grupos internacionais (Alstom, General Electric, Besix), tendo
negociado pessoalmente dezenas de grandes contratos (3 a 300
MEuro por contrato).

Flexibilidade: capacidade de adaptacéo durante a formacéo de acordo
com as necessidades dos participantes; fornecendo respostas a
perguntas que vao além do material apresentado.

Relevancia: link para os contratos padrdo mais reconhecidos
internacionalmente: FIDIC, Banco Mundial, etc.

Aplicabilidade: conselhos praticos para a negociacao.

Transforming Contract & Risk Management into Negotiated Results

NEGOTIATED
CONTRACT - BETTER CONTRACT - S—
RISK SCORING NEGOTIATION
1 MANAGEMENT RESOLUTION

Award Closing

Programa

Este programa é tipicamente de 1 a 3 dias e sera ajustado de acordo com
as necessidades identificadas:

Preparacao

Analise do ambiente empresarial dos estagiarios (por exemplo,
através de reunides telefénicas) para adaptar os topicos de acordo
com as suas necessidades.

Implementacéo de fases de reflexdo: Um autodiagndstico (an6nimo)
para permitir aos participantes determinar o seu nivel de competéncia
antes e depois da formacéo e identificar areas a melhorar.
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Modulos padréao

AfiTaC
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LIQUIDATED
DAMAGES

The Contract Legal issues Dispute resolution Time related issues Liquidated Damages
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O contrato (formacao da relacdo contratual, documentos / tipos de

contratos)

« Aspectos legais (limitacéo de responsabilidade, perda consequencial,
indemnizacdao, lei aplicavel e jurisdicéo)

« Resolucao de disputas (dispute boards, arbitragem, mediacao)

« Questbes relacionadas com o tempo (entrada em vigor, recepcao,
prorrogacao do prazo)

« Penalidades por atraso/falta de performance

o Questbes operacionais (escopo, licencas, subcontratacao,
aprovacoes, etc.)

. Partilha de riscos (transferéncia de propriedade/riscos, forca maior,
etc.)

« Preco e pagamento (condi¢cdes de pagamento, ordens de variagao,
Impostos)

« O periodo de garantia (garantia contratual / garantia de defeitos
latentes, etc.)

« Rescisdo (suspenséao e rescisao por iniciativa do empreiteiro ou do
proprietario do projeto)

« DisposicOes gerais (garantias bancarias, direitos de propriedade
intelectual, etc.)

« Seguros
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Opcoes
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Opcbes que podem ser incluidas de acordo com as necessidades
identificadas (e se consistentes com a duracéo do curso):

liguidated doamagesy fluseal risk
IPP escalation EPC arbitration
FIDIC Force Majewnre carve—owt
foking-over cuirrency risk cap
warrandy suspension rejection

Pratica

Estudo de caso real: analise de um contrato relevante.

SituacOes de trabalho: féorum de intercambio sobre os
temas adquiridos durante a formacdo numa plataforma
baseada na web durante o més seguinte a formagao.

. Contract Risk Scoring - método para

avaliar os riscos contratuais

. Os Principios da Negociagdo -

Harvard Principled Negotiation

. Casos préaticos (por exemplo,

negociacdo das condicoes de
pagamento)

. Estabelecer e operar uma Optima

equipa de negociagao

Contacte-nos para mais informacoes

' - escrevendo um e-mail para info@afitac.com

- telefonando-nos para +33 6 75 11 09 83
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